Presentacion

Economia: Teoria y Prdctica ofrece en su numero 42 cinco articulos que son
fruto de investigaciones de académicos de varias instituciones nacionales e inter-
nacionales. Sus trabajos se ofrecen a la consideracion de los lectores de nuestra
revista tras un proceso de minucioso arbitraje especializado y de la atencion que
los autores dispensaron a las sugerencias planteadas por los dictaminadores.

La tematica es, desde luego, diversa: va del ambito financiero, pasando
por la repercusion del petréleo en el desarrollo regional, las finanzas y el desarro-
llo municipal, al ambito rural por el lado de las actividades pecuaria y agricola.
Los autores, siguiendo el hilo de sus hipdtesis y preguntas, llegan a resultados
sugerentes.

No obstante ser escasa su regulacion, los hedge funds, como fondos de
inversion alternativa, participan en los mismos mercados y tipos de activos que
otras entidades financieras, razon por la cual su rentabilidad acaso debiera res-
ponder a las mismas fuerzas macroeconomicas. En su articulo “Modelo multi-
factor para analizar la exposicion de los hedge funds a factores de riesgo
macroecondmico”, Elitania Leyva, profesora del Departamento de Economia de
la Escuela de Negocios y Economia de la Universidad de Las Américas Puebla,
desarrolla un modelo multifactor macroecondmico con el objetivo de ponderar la
importancia y la direccion de la influencia que ejercen los factores de riesgo ma-
croeconomico sobre los hedge funds. Asi, crea indices de rentabilidad con la téc-
nica de analisis factorial y estima series de tiempo mediante minimos cuadrados
ordinarios y la matriz de White para el calculo de errores estandar robustos. Ade-
mas, realiza los contrastes de especificacion y diagnostico necesarios para la
comprobacion de la calidad del modelo.

Conforme con sus estimaciones, para casi todos los /edge funds liquida-
dos, el coeficiente de la inflacion no esperada indica que las sorpresas en la infla-
cion afectaron negativamente su rentabilidad. En el caso de los fondos activos,
estos coeficientes no estuvieron tan definidos. Ademas, en la mayoria de las re-
gresiones realizadas, resulto no ser estadisticamente significativa, excepto para
los fondos liquidados que siguieron la estrategia denominada global macro. Por
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otra parte, el coeficiente de la residual del mercado obtuvo un signo positivo en
casi todas las estrategias de los hedge funds, tanto activos como liquidados, lo
que significa que a la mayoria les afecta directamente la tendencia del mercado,
independientemente de la estrategia que sigan. La excepcion fueron los fondos
con estrategia short-sellers. Los coeficientes obtenidos para el crecimiento de la
produccion industrial fueron estadisticamente significativos en casi todas las es-
trategias, lo que indica que la actividad econémica afecta a los hedge funds, in-
dependientemente de la estrategia que adopten. Por ultimo, las sorpresas default
premium 'y term structure fueron analizadas en cada una de las estrategias debido
a su gran relevancia en este sector, aunque en la mayor parte de los casos se en-
contraron las relaciones esperadas.

En el articulo “La contribucion del petréoleo y el carbon a la economia
regional de Colombia, 1990-2011”, Jos¢ L. Benavides Téllez, consultor de desa-
rrollo de Solimpeks Solar, y M. Palma Gomez-Calero y Maria del P. Pablo-Ro-
mero, profesoras del Departamento de Andlisis Econdmico y Economia Politica
de la Universidad de Sevilla, buscan determinar el impacto de la produccion de
estos energéticos y valorar de qué modo la diferente especializacion en su apro-
vechamiento explica los desniveles del valor agregado bruto por persona ocupa-
da observados entre las distintas regiones colombianas. Su punto de partida es la
discusion entre posturas teoricas contradictorias que, por un lado, afirman que la
especializacion en el aprovechamiento de recursos naturales favorece el creci-
miento de los paises y, por otro, que existe una asociacion inversa entre la espe-
cializacién en estos recursos y el crecimiento de la economia a causa de
decisiones de inversion tendientes a modificar la estructura econdémica, perjudi-
cando a sectores como el manufacturero. Los autores siguen los planteamientos
de Mideksa, por lo cual la tnica manera en que consideran posible solventar es-
tas divergencias es mediante la comparacion de regiones que poseen y explotan
recursos naturales, frente a otras que carecen de ellos. Su conclusion para Co-
lombia: en la medida en que exista una cantidad adecuada de capital fisico y ca-
pital humano, la especializacion en la explotacion de energéticos si impacta en la
productividad de la region.

Tema sensible de la agenda mexicana, la incapacidad historica de nume-
rosos municipios para dinamizar por si mismos sus economias y promover el
mejoramiento del nivel de vida de su poblacion ha propiciado fuertes rezagos
econdémicos y sociales que intensifican la desigualdad. En el articulo “Circulos
de pobreza y finanzas municipales en México”, Hilario Barcelata Chavez, profe-
sor de la Facultad de Economia de la Universidad Veracruzana, propone tres me-
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didas para superar estos rezagos: implantacion de politicas de gasto publico que
permitan una complementacion adecuada entre el crecimiento econdmico y el
desarrollo humano; reparto equitativo de los recursos publicos que corresponden
a cada municipio, y eficiencia en la administracion publica municipal.

En su andlisis, se categorizaron los municipios mediante una metodolo-
gia que establece cuatro grupos, de acuerdo a su situacion de progreso o atraso:
circulo virtuoso, circulo vicioso, sesgo hacia el crecimiento econémico (CE) y
sesgo hacia el desarrollo humano (DH). Los indicadores financieros de los muni-
cipios agrupados en estas categorias de analisis dan una idea clara de la influen-
cia de las finanzas publicas, pues la mayor disponibilidad de ingresos propios
influye sobre el CE y el DH de manera considerable. De igual modo, se corrobora
que una amplia autonomia financiera municipal brinda mayores posibilidades en
este sentido, toda vez que el mayor poder recaudatorio local esta vinculado con
la dinamica econdémica, no sélo porque la expansion de la actividad productiva
genera mayor recaudacion, sino también porque una mas grande disponibilidad
de recursos fiscales permite impulsar el CE, incluso en los casos de notorio reza-
go social.

En el articulo “Gobernanza e integracion de familias rurales a cadenas
pecuarias: el caso del ejido Cobachi, Sonora”, Araceli del Carmen Andablo Re-
yes, Maria del Carmen Hernandez Moreno y César Gioberti Catalan Dibene,
académicos del Centro de Investigacion en Alimentacion y Desarrollo, examinan
de qué manera las familias rurales han ido perdiendo autonomia para decidir
qué, cuanto y como producir; el uso que dan a sus recursos naturales, y cudles
insumos y canales de distribucion utilizar, hasta el punto de sacrificar la capaci-
dad de producir sus propios alimentos, con el sefiuelo de integrarse al sistema
agroalimentario globalizado. Los autores presentan un estudio de caso sobre la
pérdida de gobernanza en la ganaderia familiar de esta region sonorense, que se
integra tanto a la cadena global de la carne de bovino mediante la cria de bece-
rros para la industria carnica estadounidense, como a la cadena lechera local con
la elaboracion de queso fresco.

La metodologia de Gereffi, Humphrey y Sturgeon utilizada para el estu-
dio de las cadenas globales permiti6é una comparacion de las condiciones de inte-
gracion en términos de la gobernanza que logran estas unidades familiares en las
cadenas pecuarias. El nivel de gobernanza que ejercen los actores en sus encade-
namientos define los beneficios que son capaces de obtener de su participacion
en ellos, no sélo en el seno de la empresa o la familia, sino en términos del posi-
cionamiento del pais, o de la comunidad o grupo social al que pertenecen. Los
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resultados revelan la posicion de desventaja de las familias rurales en la cadena
global, en comparacion con el alto nivel de gobernanza que pueden lograr en la
cadena local. En estos términos, la alternativa mas adecuada para estas familias
rurales parece ser el fortalecimiento de la cadena de lacteos, ya que en ella parti-
cipan de manera equilibrada en el sentido de la gobernanza relacional.

También en el ambito agroalimentario, Jaime Arana Coronado, profesor
de Negocios y Economia Financiera del Colegio de Postgraduados, junto con Jos
Bijman, Onno Omta y Alfons Oude Lansink, profesores de la Wageningen Uni-
versity and Resarch Centre, plantean dos objetivos fundamentales en su articulo
“A case study of the Mexican avocado industry based on transaction costs and
supply chain management practices”: sefialar las principales dificultades en la
industria del aguacate desde el punto de vista de las cadenas de suministro y ana-
lizar como la adopcion de soluciones técnicas u organizacionales en la adminis-
tracion de estas cadenas reduce los costos de transaccion entre productores y
empacadores en la industria del aguacate en México. Los autores presentan un
estudio de las soluciones que los empacadores en la industria del aguacate mexi-
cano introdujeron para hacer frente a los retos planteados por las exigencias de
calidad y la demanda del producto por parte de EU. De acuerdo con sus observa-
ciones, los empacadores han mejorado su equipo, se han integrado con los comer-
ciantes para obtener informacion del mercado y han formado asociaciones con los
productores para mejorar sus suministros. Ademas, las organizaciones de empa-
cadores y productores han establecido procedimientos para la reduccion de cos-
tos de sus operaciones y han gestionado ante el gobierno certificaciones
institucionales que los respaldan.
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